
赔付原因TOP10（含轻症）

癌症相关组

心脏相关组

器官相关组

神经相关组

重疾名称 占比
1.恶性肿瘤 67%
2.急性心肌梗死 10%
3.脑中风后遗症 5%
4.原位癌 2%
5.良性脑肿瘤 2%
6.慢性肾衰竭 2%
7.冠状动脉搭桥手术 1%
8.心脏瓣膜手术 1%
9.瘫痪 1%
10.深度昏迷 1%

top3

从重大疾病赔付原因上来看，恶性肿瘤高居首
位，而心脑血管疾病紧随其后，前三名占比合计
超 82%！
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加速创新有温度的保险
平安六福引领重疾保险全新一跃

这个世界，唯一不变的，可能只有变
化本身。

20世纪90年代初，重疾保险首度被引
入中国大陆市场时，仅仅是作为寿险产品的
定期附加险，保障只有恶性肿瘤、心肌梗塞、
脑中风、冠状动脉搭桥术、尿毒症、瘫痪和重
大器官移植术7种重大疾病。

经过近 30年的发展，从被大众避而
远之，到成为“小康生活新三件”之一，重
疾保险在人们心目中的地位也从“我需不
需要保险”演变为“我需要什么样的保

险”。大众观念的更迭，推进了整个市场
的爆发式增长，也催生了一众险企白热化
的市场竞争。在这样的背景下，重疾保险
产品也在发生翻天覆地的变化。

保障病种不断攀升。从最初的7种起
步，不断拓宽保障领域，细化病种责任，增加
对最新的治疗方式和治疗手段的保障，到现
在已发展至近200种疾病保障。

保障责任不断创新。一者体现为现
在的保险产品新增了中症、轻症等责任，
对重疾较轻阶段进行更贴心的保障；一者

系列贴近客户生活的创新责任，如多次赔
付、涨保障、运动奖励等层出不穷。

显而易见，从“0”起步，不断市场化、
不断创新，在加速发展的赛道上，重疾保
险的产品形态、保障内容正变得越来越精
彩纷呈，越来越接近大众心目中的“好产
品”的样式。众多产品之中，小编认为平
安人寿近日重磅上市的平安六福，无疑是
其中的佼佼者。这样一款明星产品到底
有什么样的特点？我们不妨一起研究一
下。

重要
提示

1、成人版：平安六福
指平安平安六福保险产
品 计 划 ，由 平 安 平 安 六
福两全保险（主险）、平
安附加平安六福提前给

付重大疾病保险组合（简称六福
重疾）、平安附加中症轻症豁免保
险费疾病保险（简称中症轻症豁
免）、平安附加豁免保险费（C，120
Ⅱ）重大疾病保险。

2、少儿版：平安六福指平安平
安六福保险产品计划，由平安平安
六福两全保险（主险）、平安附加平
安六福提前给付重大疾病保险组合
（简称六福重疾）、平安附加中症轻
症豁免保险费疾病保险（简称中症
轻症豁免）、平安附加特疾 14Ⅱ豁
免保险费疾病保险、平安附加豁免
保险费（C，120Ⅱ）重大疾病保险。

3、重疾赔付后，主险基本保险金
额按重疾基本保险金额等额减少。

4、“轻度疾病保险金”“中症
疾病保险金”“少儿特定重疾保险
金”“满期生存金”“现金价值（退
保金）”为被保险人未发生过六福
重疾合同约定的“重大疾病”时对
应的金额。实际赔付中，具体赔
付细则详见条款。

5、保险期间不超过 1 年的附
加险，不属于豁免范围。

6、本材料所展示附加险搭配可
灵活组合，均为可选附加，您可根据
实际保障需求与经济承受能力合理
规划选择保险产品计划，如附加险
不符合需求，您也可以选择单独购
买本保险产品计划中的主险。

7、重疾分为 6 组，每组给付间
隔期 1 年。对于每组重疾，重疾保
险金给付次数以 1 次为限。等待
期后，被保险人初次确诊发生合
同约定的重疾，给付第一次重疾
保险金，给付后我们不再承担该
重疾所属组别的重疾保险责任，
被保险人于第一次重疾确诊之日
起 1 年后、在 80 周岁的保单周年
日前，发生与第一次重疾所属组
别不同的重疾，我们将按照合同
基本保险金额给付第二次重疾保
险金，以此类推，最多 6 次，详见保
险条款。首次重疾保至终身，2-6
次重疾保至 80 周岁。首次重疾保
险金给付后，不再给付轻度、中症
疾病保险金、少儿特疾保险金（仅
限少儿版）。

8、因白血病既属于重大疾病
又 属 于 少 儿 特 病 ，所 以 总 计 194
种。

9、本资料所载内容仅供您理
解保险条款所用，在某些情形下，
我们不承担给付保险金的责任。
具体保险责任、责任免除、合同解
除及其他内容详见保险条款。

作为重疾保险领域的新星，平
安六福最大的特点就是分组多次
赔付，这也是平安人寿为客户在疾
病保障上打造的“长期主义”。

条款上，平安六福将其保障
的 120 种重疾分为恶性肿瘤相
关、心脏相关、器官相关、神经系
统相关、呼吸系统相关、其他疾
病6组，每组重大疾病均可获得
一次重大疾病保险金赔付，累计
最高可赔付 6 次（间隔期 1 年，
首次重疾保至终身，第二至第六
次保至 80 岁）。通过加工了一下

“平安人寿2020年理赔年报”中
的重疾赔付原因（右图），可以看

出赔付占比最高的重疾都均衡
分配在不同组别，比如占比超
82%的前三种重疾。这种分组
方式可以做到囊括最大概率重
疾保障的同时，又确保每种大病
处于不同组别，就算理赔其中一
组，也不影响另外几组接着享有
保障，不仅降低了相互之间的影
响，还大大增加了不同病种的理
赔机会，帮助客户高效应对多次
重疾及重疾后获得保障的难题。

而且，重大疾病赔付还可以
享受一次运动涨保权益，运动达
标后可获得最高 10%重疾保额
的额外重大疾病保险金给付。

1、重疾科学分组，多次赔付

在保障全面性方面，平安
六福保障 120 种重疾、20 种中
症、40种轻症、15种少儿特疾，
累计多达194种疾病，从轻、中、
重覆盖各层级保障。

除了重疾分组多次赔付外，
少儿特疾赔付 1 次，赔付 100%
基本保额；中症赔付 1次，赔付
50%基本保额；轻症赔付次数最
高 6 次，每次赔付 20%基本保
额。众所周知，中症轻症，虽然
不比重疾，但比我们普通认知里
的“小病”要重得多。其产生的
初衷，就是将疾病赔付按照轻重
程度进行进一步的细分，让重疾
的早期阶段、较轻情况可以得到

更高比例的理赔，从而对有需要
的客户真正做到雪中送炭。

而且，平安一直引以为傲
的运动涨保的权益，在六福中
也覆盖到中症和轻症。客户运
动达标后可获得最高 2%基本
保额的额外轻症疾病保险金给
付，可获得最高 5%基本保额的
额外中症疾病保险金给付。

细细算来，按重疾最高赔
付机会测算，重疾分组（6 倍基
本 保 额）+中症（0.5 倍 基 本 保
额）+轻症（1.2 倍基本保额）+少
儿特疾（1 倍基本保额）。一份
投入，累计保障最高可达 8.7 倍
基本保额，确实实在。

2、全面保障，最高可达8.7倍基本保额

平安六福保障客户至 80周岁，
平安无事，客户即可领取满期生存
保险金，金额相当于100%所交主险
和附加重疾险保费之和，其实就是
交了多少钱这会儿可以全部领回
来。更可以在此时作为一份补充养
老金，为自己的晚年生活锦上添花，
一份钱完成“重疾保障”“养老储备”
两件大事，何乐而不为呢！

而且，领取了满期金后，平安六
福的条款还暗藏玄机……

《平安附加平安六福提前给付
重大疾病保险》条款中明确标明：

“本附加险合同的保险期间为终身
……”而且在条款首条就加上了主
险合同保险期间届满时，给予到客
户的基本身故保险金保障。

简单地说，就是满期金领取后，
还可享受重疾和身故保障，并且保
到终身。如果在此期间不幸罹患重
疾，依然可以拿到重疾赔偿；如果安
享天年，则可以得到身故补偿。

3、满期高额给付，保障长达终身

随着社会发展，人们的
需求不断提高，“保险产品=
出钱”已经难以满足用户需
求。

在这样的背景下，平安
人寿在强保障力的基础之
上，更赋予平安六福“有温度
的服务”，创新“保险=产品+
服务+更多风险解决方案”
的新模式，让用户不仅仅是
通过保险得到一纸合同、一
笔赔款，而是无论理赔与否，
用户全生命周期的健康都能
得到帮助与呵护。

在我们健康的时候，有
私人教练，国家级专业教练
团队一对一教你运动，通过
现成的金管家 APP 直接一
站式管理你的运动全进程
（健康测评、定制运动方案、
视频课程、健身打卡、效果追
踪等），且在运动的同时，还
能得到“周、月、年对应的运
动奖励”。有私人营养师，
注册营养师团队为你的饮
食健康保驾护航，通过金管
家APP实现从健康测评、定
制食谱、方案执行、日常咨
询等全流程。动动手指，就
再也不用为养生发愁。有
特色体检，替你搞定从方
案、预约、检测、解读、复查
等体检全流程，帮用户轻松
降低体检门槛，不再因为犹
豫不决而留下健康隐患。

针对现代都市生活“因
公致肥”“熬夜失眠”“血糖
异常”等慢病，前者提供了

“体重管理”，前文提到的教
练、营养师可以在这里给小
胖子们提供“混合双打”，从
饮食到锻炼私人定制执行
减重计划。对于“睡眠管
理”则是由国家二级心理咨
询师团队给纤细敏感的小
伙伴们按照国际领先的治
疗体系，进行心理疏导和非

药物的睡眠管理服务。如
果遇到血糖困扰，也有依托
AI等先进的科技实力，搭建
与健康管理师、医生团队、
营养管理师的专业团队多
对一沟通的桥梁，由专家共
管，提供呵护式“控糖管理”
服务。

假如需要就医，从身体
不适时，就能用金管家 APP
寻求“私家医生”的及时问
诊。到就医时，能通过专人
陪同，让病患无需硬撑着不
适在就诊期间忙前忙后，而
是能省时省力完成就诊的

“陪诊服务”。再到治疗结束
后，可以上门提供专业服务
的“术后护理”。如果不幸患
上重大疾病，平安人寿还有
更大保护——“重疾专案管
理师”，1V1 的大病私人专
家，在诊断、治疗、康复阶段
能为我们带来全方位的保驾
护航。

从“保障”到“呵护”，意
思转变看似并不大，真正值
得推敲的是里面的动作，由
被动变为主动，主动冲出来
为我们遮风挡雨，根据我们
的需求提供我们想要的（健
康医疗服务由平安健康互联
网股份有限公司提供；健康
运动管理服务由平安健康保
险股份有限公司提供；平安
人寿保留对服务内容、提供
规则的调整权利）。

想客户之所想，想客户
之未想，比客户更懂客户，从
去年开始，平安人寿多次提
出了产品开发要更多考虑客
户需求的理念。而从平安六
福来看，无论是越来越强大
的保障力，还是有温度的服
务的重磅升级，一向以创新、
高效、执行力著称的平安，无
疑又一次向市场交出了满意
的答卷！

4、不止保障力，还有有温度的服务


