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·金融莞生活东

为深入开展党史学习教育，
邮储银行东莞市凤岗支行党支部
积极开展“我为群众办实事”实践
活动，开展金融知识讲解和业务
宣传，提高广大群众防范金融风
险的能力。

邮储银行凤岗支行党支部采
取摆摊宣传、走访商铺等方式，党
员带头向周边住户、商户普及反
诈骗、反洗钱、存款保险和融资贷
款等金融知识，提升群众金融风
险防范意识，守住“钱袋子”。

据了解，该支行通过主动宣
传邮储银行社保卡、信用卡、消费
贷等业务，为居民解答消费贷、信
用卡相关疑问，并为49名客户成
功解决办理社保卡困难的问题，
切实解决了群众的金融需求，全
力以赴为企业解决融资困难问

题，提供专业、高效的金融服务。
据介绍，邮储银行东莞市分

行党委积极践行“普惠城乡，让金
融服务没有距离”文化理念，将金
融服务的触角延伸到各个角落，
用方便快捷、优质高效的金融服
务，不断提升为群众办实事的水
平。 （文/图 周晓玲 杨广）
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东莞中行大力赋能实体经济
截至2021年11月末，各项贷款余额超1350亿元

加大授信投放，服
务地方经济发展

据了解，该行重点支持先进
制造业，服务制造业授信客户超
2300户，授信余额近300亿元；
加大力度发展绿色金融，积极探
索符合绿色经济发展要求的金
融产品和服务，不断加大绿色信
贷投放力度，11月末该行绿色信
贷余额57.40亿元，同比增幅达
70%；大力支持民营企业，因地
制宜，逐户定策，构建服务民营
企业商业可持续模式，服务民营
企业授信客户超3000户，授信余
额超361亿元。

东莞中行始终坚持贴近市
场、贴近用户、贴近需求，将普惠
金融产品与政府政策规划的落地
实施机制相结合，通过“中银企E
贷”“信贷工厂”等金融产品及服
务模式，持续为小微企业发展提
供有温度、有速度、有深度的普惠
金融服务。截至今年11月末，该
行普惠金融贷款余额超140亿元、
当年新增超48亿元，增速达51%。

为全力支持乡村振兴，今年
10月份，东莞中行正式挂牌成立
乡村振兴金融部，进一步建立健

全金融支持乡村振兴工作机制，
并从加大信贷支持、精准金融服
务、推广专属产品等多方面精准
发力，持续构建多维县域金融服
务场景。

发挥专业优势，打
造跨境首选银行

东莞中行充分发挥跨境金融
服务优势，为外贸企业提供跨境
结算、担保、融资等全方位的跨境
金融服务，助力企业经营生产和
转型升级。今年前11月，累计为
全市超4000家涉外企业提供专业
的外汇跨境金融服务，实现进出
口结算业务量超500亿美元；为超
1150家企业给予跨境人民币结算
支持，实现跨境人民币业务量近
1200亿元。

在个人跨境金融服务方面，
东莞中行深耕留学场景建设，通
过整合个人跨境金融系列产品，
不断优化金融与非金融服务体
系。为支持粤港澳大湾区金融市
场互联互通，该行先行先试，于10
月19日成功落地东莞首批“跨境
理财通”业务，截至目前，该行已
累计为超130位大湾区居民办理
跨境理财通业务。（周晓玲 杨文）

一直以来，东莞中行始终坚持金融本源，聚焦基础设

施、产业工程、先进制造业、城市更新等重点领域和项目，

加大支持服务实体经济力度。截至 2021 年 11 月末，该行

各项贷款余额超 1350 亿元，当年新增超 160 亿元。

各险企年底各险企年底竞推新品竞推新品
储蓄型产品储蓄型产品仍是主力仍是主力

年底是各大险企冲“开门红”业
绩的关键时期，眼下，各险企不断推
出以年金险等储蓄型产品为主的新
产品，部分险企还进行平台的创新，
提高综合服务水平。笔者梳理了解
到，平安人寿、新华人寿、中国人寿、
华夏人寿等推出的储蓄型、理财型新
产品，因收益较为稳定，受到不少消
费者青睐。

新产品主打储蓄
理财

据了解，平安人寿、新华人
寿、中国人寿、华夏人寿等险企，
均在年底推出新品，这些新品以
年金险为主，主要功能是储蓄、财
富保值增值、财富传承。

其中，平安人寿推出年金型
保险产品计划“御享财富保险产
品计划”，该产品融财富储备、增
值和传承于一体，满足了客户的
多元化需求。在为客户提供高额
年金给付的同时，搭配聚财宝万
能账户实现财富的长期持续增
值。此外，通过聚财宝双被保人
功能，还可通过设置双被保人，将
具有增值功能的聚财宝账户传递
给下一代，实现家庭财富智慧的
两代传承。同时，御享财富与聚
财宝均可提供保单贷款功能，当
客户事业、家庭遇到资金紧张问
题，可使用保单贷款功能，解决客
户燃眉之急。通过聚财宝的部分
领取功能，客户面临教育金、婚嫁
金、养老金等不同时期的刚性需
求，可灵活周转、应急有备。

新华保险在A+H股同步上市
10周年之际，隆重推出了“惠金享
保险产品计划”。“惠金享保险产品
计划”由“惠金享年金保险”和“金利
优享终身寿险（万能型）”组成。“惠
金享保险产品计划”综合考虑了客

户在子女教育、品质养老、资产配
置、财富传承等个性化资金规划需
求，提供覆盖全生命周期的服务。

此外，中国人寿早在 10月下
旬便推出“鑫裕金生（两全险）”

“鑫裕年年（年金险）”“鑫裕臻享
（年金险）”等产品。华夏保险也
于近期推出福临门（吉祥如意版）
年金保险产品计划，以及重疾险
常青树特惠2.0版。

据了解，各大保险公司年底
主推的产品，以储蓄型、理财型的
产品为主。这两年，理财市场波
动大，加上银行固收类的理财产
品逐渐退出市场，收益稳定的储
蓄型保险受到市场关注。尽管各
大险企“开门红”的宣传较为低
调，但由于收益较为稳定，年金型
的产品还是备受青睐。

创新平台提供多
元服务

各险企不仅推出新产品，还
推出新平台、新服务。据了解，近

日中国平安启动的1.8 财神节，便
推出全新“金融管家”平台。针对
时下金融产品条款复杂、专业术
语过多、普通消费者易被营销信
息所误导等问题以及消费者在选
购时感到烦心、担心被骗的痛点，
平安依托具有高学历、高素质、高
绩效的专业金融顾问团队，将为
消费者答疑解难，协助规避各类
金融消费风险，并一对一为客户
定制精准的综合财务方案。

中国人寿近期发布“鑫生态
鑫动能鑫生活”综合金融生态新
品。综合化产品是在中国人寿集
团统筹下，由寿险公司与财险公
司联合推出的全新升级版寿险、
财险产品组合，首次引入微信合
单支付功能，实现“一次录入、一
键支付、组合出单、售后协同”，满
足客户多元产品需求。综合化产
品首款产品“鑫安宝”涵盖人身意
外和家财保障，设置3档权益和保
额组合满足不同家庭需求，支持
为多人投保寿险产品，体现“家
庭”概念，实现“一键保全家”。

文/周晓玲

为高层次人才保驾护航中国平安为第一届全国博士后
创新创业大赛提供保险服务

12 月 18—20 日，第一届全国博士
后创新创业大赛在广东省佛山市举
行，此次大赛旨在为推动高端创新人
才交流对接、打造高端创新成果展示
和转化平台。12 月 17 日，为保障赛事
顺利举行，中国平安保险 ( 集 团)股份
有限公司 (下称“中国平安”)与赛事主
办方正式签署战略合作伙伴协议，由
中国平安旗下的中国平安财产保险股
份有限公司 (下称“平安产险”)向参赛
人员提供多方位、多类别的保险保
障，并通过发挥企业品牌资源优势，
带动更多人关注大赛，推动大众创业
万众创新。

根据协议，平安产险为 10000 名
赛事参与者提供人身意外伤害、意外
医疗、健康险等多重保险服务，相关
保险金额高达 80 亿元。同时平安产
险还为本次赛事提供第三者人身安全
及财产损失保险保障，保险金额合计

达 5000 万元。
“本次大赛以‘博采科技精华，创

新引领未来’为主题，这与中国平安
的发展战略和愿景不谋而合。”中国
平安集团品牌宣传部总经理陈遥表
示，中国平安期望以这次合作为契
机，进一步加强高层次人才和学术交
流，促进更多高水平科研成果落地转
化，让更多高科技人才和创业创新项
目在产业发展中发挥更大作用。

在首届全国博士后创新创业大赛
上，从琳琅满目的科技创新成果中，
不仅能看到创新引领下的产业结构调
整，亦能窥见转型升级大潮对保险行
业的全方面重塑，正是凭借对这一点
的洞察和坚信，中国平安始终关注科
技人才、服务“专精特新”产业企业，
奔跑在创新发展道路上的脚步，也因
此越显笃定和有力。

（文/图 周晓玲 杨广）中国平安为第一届全国博士后创新创业大赛提供保险服务


