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80后非遗传承人
这样让阳春白雪“出圈”推动古琴

走进大众视野

在经济、政策、产业等多重因素共振
下,以“专精特新”为代表的新经济迎来
发展新机会，相关指数增强产品正致力
于为广泛布局新经济提供新选择。近
日，中欧基金发布公告称，中欧中证500
指数增强即将发行，该基金拟由旗下自
主培养的基金经理钱亚婷担纲，计划通

过基本面量化策略挖掘以中证500为代
表的新经济投资机会。

中证 500 指数发布于 2007 年 1 月，
Wind 数据显示，中证 500 过去 10 年投
资收益率为68.24%，超过同期上证指数
35.68%和深证指数20.45%的涨幅。

（杨广）

中欧中证500指数增强即将发行

海通证券数据显示，截至3月31日，
建信基金旗下权益类基金近1年、2年收
益率排名行业前列。旗下多只绩优产品
闪耀“五星”光芒，7只基金更是悉数获得
海通证券、银河证券的三年期和五年期

“双五星”评级，投资管理成效受到认可。

建信改革红利、建信中小盘 A、建
信潜力新蓝筹 A、建信信息产业 A、建
信创新中国、建信健康民生A都已成立
超过 7 年，经历过牛熊市场的考验，投
资运作情况良好，表现出可持续的阿尔
法创造能力。 （杨广）

建信基金近一年权益业绩排名前列

近日，华夏基金发布华夏中国交建RE-
IT 认购申请确认比例结果公告。公告显
示，该基金公众发售部分的配售比例为
0.84%，该配售比例刷新了公募基金产品配
售比例的历史最低纪录，华夏中国交建
REIT 成为唯一配售比例不足 1%的公募基

金。值得一提的是，华夏中国交建REIT此
次发行累计吸金超 1500 亿元（比 例 配 售
前），而且战略投资者数量、网下询价投资者
数量和意向认购金额均位居已发行公募
REITs首位，可谓是目前最受关注的基础设
施公募REITs之一。 （杨广）

中交REIT战配、网下、公众发售均创纪录

增强指数基金因保留了传统指数基金
的优势，同时通过基金经理主动管理，往往
能够为投资者带来超额回报。据悉，景顺长
城再度结合公司强大的量化投资优势，于4
月 11 日正式发行景顺长城中证 1000 指数
增强基金。

景顺长城中证 1000 指数增强基金拟

任基金经理、景顺长城量化及指数投资总
监黎海威指出，目前 A 股 Alpha 在中国的
策略容量较大，有较大的空间，而指数增
强策略采用 Alpha 和 Beta 相结合的方式，
在捕捉市场 Beta 的时候，还能力争获得
Alpha 的超额收益。

（杨广）

景顺长城中证1000指数增强基金正在发售

古琴艺术（岭南派）省级非遗代表性传承人
区君虹出身广州一个三代祖传的中医世家，自
幼研习岐黄、武术和书法等传统文化，30岁时，
他拜师学古琴弹奏和维修，自此坚持四十多年，
成就斐然。如今，已78岁的区君虹与80后儿子
区宏山致力于推广古琴文化，对于这份事业的
传承，他是如何看待的？

兴趣是做事业最重要的关键词

羊城晚报：你出身中医世家，为何在30岁时
会与古琴结下不解之缘？

区君虹：我爷爷是晚清时期的草药名医，父亲
是中医奇难杂症专家，是广州西关名医，所以我从
小就接触传统文化。8岁时，父亲让我二哥督导我
习武；15岁时，就随二哥专攻篆隶书法、篆刻；25
岁，我又转注行草，行草最能充分抒发自己的情
怀。父亲对我们的教育是很严格，我最感恩父亲
自我幼年时期，把我练就成一个身体健康、身手敏
捷、刀枪剑棍拳五项全能的武术家，家庭的文化氛
围让我有机会深入广泛学习中华传统文化。

我从小就对古琴心存向往，憧憬历代文人
抚琴寄怀的高洁、隽永，希望自己有一天也能手
抚三尺瑶琴。在1975年，我的琴缘来了，我经过
师兄袁建城的介绍，拜广东省文史馆馆员、著名
的岭南派古琴一代师杨新伦为师，我的古琴之
路自此开始。

羊城晚报：你学习古琴期间又要工作，是如
何坚持下来的？

区君虹：我是66届中医大学毕业，分配到荔
湾区卫生局属下的医院工作，我是“兴趣大过天”
的人，一下班就急急骑单车到杨老师家。老师是
一位琴痴，他的藏琴很丰富。老师教我的第一首
琴曲，就是岭南古琴名曲“怀古”，第一次亲抚明
代传世老琴“龙吟”，在老师家我有幸接触到唐宋
元明清各朝代的传世老琴，又有幸得老师的信
赖，帮助老师修复了那些残破的老琴，从中取得
宝贵经验。在整个学习期间，我乐在其中。修琴
与中医诊病时的“望闻问切”也有相通之处，用中
医的“辨症施治法则”，运用在修琴上实受益匪
浅。做自己感兴趣的活于我是享受。

羊城晚报：你对子女传承自己的古琴事业
是如何培养的？

区君虹：学每一样东西一定要有兴趣，要
主动，不能强迫。我当然都想儿女都能学弹
古琴，但女儿没有主动要求，我也没有勉强
她，儿子从小就很有兴趣听我弹琴，我修琴做
琴时，他主动帮我递刀递刨，潜移默化，传承
就水到渠成。

儿子创业我更多的是支持

羊城晚报：对于儿子当下的创业，你如何看
待？你们之间有没有发生过矛盾？

区君虹：我对创业的理念也是顺其自然。以
前我一直在家里一对一，手把手教古琴。十多年
前，儿子已和我一道，共同致力于古琴文化的推
广教学。当然，在最初，我们对教学、普及和推广
等方式方法上，会有不同的理解。比如早期在广
州的庙会，因文化推广的需要，安排我们这些非
遗传承人在北京路上表演各自独门技艺。对在
闹市中弹奏古琴，我很不理解，但经过和儿子多
次沟通，我慢慢接受了这种新的普及方法。随着
多次的推广实践，我发现自己的思想有点跟不上
时代前进的步伐，在当下高科技迅猛发展的今
天，是应该与年轻一代的思想理念相一致。

传承需要不断学习

羊城晚报：你认为传承古琴事业最重要的
是什么？

区君虹：古琴的弹奏是有技法和心法的修
炼，技法一般学习一两年就应该没有问题。而
心法是古琴曲的灵魂，有技法没有心法，弹出来
的琴曲是没有韵味的。古琴曲大概分三类：写
景、写情和情景相融。而心法是指自身的传统
文化的积累，诗词文学、哲学等的涵养，心法修
炼是长期的，是最难把握的。比如琴音的节奏、
韵律，扣弦的力度轻重缓急等，直接表达了演奏
者要表达的时空、景象、情绪、远近、高低都跟心
法有着重要的关系。所以，传承很重要的是不
断学习和提高，这是深厚的文化底蕴的传承。

对话创一代

要传承
首先得有兴趣

散声庄严恢弘如大地，泛声
脆美轻清如天籁，按声委婉动人
如人声……一个人，一把古琴，
十指生秋水，数声弹夕阳。在
2022 年北京冬奥会的广州宣传
片里，80 后古琴艺术（岭南派）
市级非遗代表性传承人区宏山
在广州永庆坊抚琴，并用流利英
语向路过的外国友人介绍古琴
悠远历史和独特的文化魅力，古
朴的青石板巷道上，中西碰撞，
古今交汇，清越的琴声如流水般
走进了大众心中。

区宏山出生于古琴世家，父
亲区君虹师从岭南派古琴一代
宗师杨新伦。在广州市大德路
附近，区宏山与父亲经营着一家
古琴馆，斫琴、修复古琴、教授琴
艺……两代人共同托举起岭南
古琴文化，在这个过程中，区宏
山也更加清晰地认识到时代赋
予自己这一代非遗传承人的责
任与使命。

耳濡目染 他走上古琴传承路
古琴，又称瑶琴、玉琴、七弦琴，是

中国传统拨弦乐器，有三千年以上历
史，属于八音中的丝。

自童年起，区宏山就在耳濡目染中
接触到了古琴文化。父亲区君虹善修
传世老琴、精于斫制良琴，是“古琴艺
术（岭南派）”省级非物质文化遗产代
表性传承人，以古澹清和的琴风见称。

小时候，看着父亲在家里斫琴、弹
琴，小小年纪的区宏山兴趣盎然，边玩
边跟着学习。“古琴曲子早早烙印在脑
海里了，父亲弹一遍，我跟着弹一遍，
也不用看曲谱，就这么自然而然就学
会了。”

刚开始，区宏山只是把古琴当作
一个兴趣爱好，并未想着以此为事
业。大学时，他考入广东外语外贸大
学主修商务英语，毕业后就进入外贸
行业。

未曾想，沉寂已久的古琴文化竟
迎来了发展的春天。2003 年，中国古
琴艺术入选联合国教科文组织“人类
口 头 与 非 物 质 遗 产 代 表 作 ”。 2008
年，北京奥运会开幕式让全世界听到
了中国古琴的声音。

随着国家对传统文化越发注重，
学生群体、年轻白领、退休教师……来
自社会各界的不少人对古琴产生兴

趣。“冥冥中似乎有一股力量牵引我走
上传承这条道路。”2010 年左右，区
宏山选择回归，全身心投入到岭南古
琴文化传承中。

2011 年，首届广府庙会的成功举
办，更坚定了区宏山的决心。那一年，
区氏父子受邀在庙会上表演古琴曲
目。精彩的表演吸引了不少游客驻
足，庙会结束后，陆续有十几位学员找
到区宏山希望能进一步学习古琴，这
个成效让区宏山很是惊喜。“也是从这
一年起，我们正式面向社会招收古琴
学生，实现从家族传承到社会传承的
转变。”

打破传统 两代人的磨合与创新

一 开 始 ，对 于 是 否 参 与 广 府 庙
会，父亲区君虹心存顾虑。几千年
来，古琴往往给人一种明月松风的意
境感。无论是王维的“独坐幽篁里，
弹琴复长啸”还是白居易的“是时心
境闲，可以弹素琴”，都格外强调古琴
的演奏环境——静和独。在嘈杂喧
闹的庙会上表演是不是有损古琴的
古韵？放开收徒，阳春白雪会不会因
此走向庸俗化？父子俩一开始心里
都没底。

为此，区宏山与父亲区君虹进行
了一次促膝长谈，最终，他们达成了
共识：古琴应该是一种“活”的艺术，
要在传统的基础上，时刻关注社会的
需求，做出适度的改变与创新。

广府庙会之后，随着登门求学的

学员越来越多，区宏山也深感，传统
的口传心授“一对一”模式难以适应
新趋势。当传统与创新需求再次出
现碰撞，区宏山再度做出改变，决定
在琴馆增设小班教学。

如今，经过多年的探索，天虹古琴
馆已经形成了一套完整而科学的教学
体系，既有面向初学者的好玩有趣的
体验课，也有针对不同水平学员开设
的专业课。“从一开始的十几位学员，
到现在每年有150名左右的学生，学生
遍布各个年龄段，古琴受到了越来越
多人的喜爱。”

让 区 宏 山 更 为 欣 慰 的 是 ，这 几
年，部分琴馆学员在学成出师后，也
开始在广西、湖南等地开班教学，由
此，岭南古琴流派开始走出广东，在

各地扎根发芽。
作为非遗传承人的区宏山深知，

越是民族的，就越是世界的，近年来，
他也一直希望能结合自己所学，推动
岭南古琴走上更广阔的传播舞台。

2017 年，夏季达沃斯“广州之夜”
上，区宏山现场为世界经济论坛主席
施瓦布演奏古琴名曲《流水》，并用流
利的英语向施瓦布介绍了中国传统
古 琴 文 化 。 在 广 州 举 办 的 第 14 届
《财富》全球论坛中，他用自己制作的
“金丝桐”琴向各国经济首脑、与会成
员及其配偶演奏了古琴名曲《神人
畅》。在今年的最近冬奥会广州宣传
片中，区宏山还参与了非遗专题拍
摄，进一步向国际社会展示岭南古琴
流派的风采。

时代使命 在求变与初心中求平衡

2020 年，广州市第七批市级非物
质文化遗产代表性项目代表性传承人
推荐人选名单公布，区宏山成功入
选。这也标志着，以区宏山为代表的
一批中青年人，逐步走上了舞台中央，
扛起了非遗传承的大旗。“古琴渐渐热
起来了，越来越多人参与进来，我的责
任在于守护它不变味，并在此基础上
进行社会化推广。”

作为非遗二代，区宏山如何理解古
琴传承的“守正创新”？区宏山以自己
斫琴为例，以前的琴弦都是真蚕丝，后
来逐渐也用上了尼龙包裹着的人造金
属丝，提供更多的音色选择，传统的古
琴制式多为伏羲式、仲尼式、蕉叶式，
但这几年，自己在此基础上也陆续创

作了玉枕、剑阙、扁舟、如意等新制式，
受到了市场的欢迎。此外，传播形式
也在与时俱进，不少人探索将古琴与
传统的诗歌歌赋、朗诵等元素结合，大
大提高了古琴的公众认知度。

对于这些变化，区宏山始终保持了
“开放”的心态，他觉得，每个人对“创
新”的理解不同：把优秀的老曲子弹
好，再加入自己的理解，是水到渠成的

“新”；改编琴曲，加入乐队，让更多人
知道古琴、熟悉古琴，是另一种“新”。

但区宏山相信，总有一些东西是不
变的。“在传承和推广的过程中，不能
把古琴庸俗化，不仅要传承技艺，更要
传承文化。”

如今，走进岭南天虹琴馆，仿佛走

进了一座微型文化馆。这里除了能看
到各种制式的古琴，更有书法绘画、篆
刻、太极剑术等多种文化元素。

“我父亲常说，古琴的技艺学习可
能只需要一两年，但是要真正理解和
传承古琴文化，是需要终身学习的，我
父亲是这样说的，也是这样践行的，几
十年来，中国传统文化早已真正融入
他生活的方方面面，即便在日常也能
见到他身着唐装，与笔墨纸砚、太极剑
或是古琴相伴。”在区宏山看来，淡泊
随性的父亲对艺术审美的执著追求，
正是古琴传承人应坚守的“初心”，“我
希望能找到一个平衡，把古琴传统与
中华文化更好地融会贯通，最终逐渐
形成自己的艺术形态和风格。”

年报数据显示，2021 年，六
大行的理财子公司中，中银理财
以26.09亿元的净利润领跑队伍，
盈利能力最强。排在第二的是净
利润为 20.62 亿元的建信理财。
农银理财、中邮理财、交银理财分
别 以 17.21 亿 元 、12.25 亿 元 、
11.55 亿元的净利润排在队伍中
游。位于队伍最后的是工银理
财，2021年净利润为8.92亿元。

在资产规模方面，值得注意的
是，六大行理财子公司的资产总额

均超过百亿元。其中，2021年，工
银理财以187.91亿元的资产总额
位列第一，紧随其后的是建信理
财，资产总额截至去年年末为
185.3亿元。接着是农银理财、中
银理财，总资产分别为152.38 亿
元、144.29亿元。排在第三梯队的
中邮理财、交银理财的总资产各为
111.07亿元和102.06亿元。

总体上，6家理财子公司的资
产总额分别均超过百亿元，且均实
现盈利，净利润总额达96.64亿元。

资产总额均过百亿元、总净利润近百亿
元，理财产品净值化时代

六大行理财公司谁家规模大

谁家更赚钱？
文/图 羊城晚报记者 胡彦 戴曼曼

2021 年是资管新规过渡期的收
官之年，经过三年的过渡期整改，理财
子公司市场份额占比稳步增加，已成
为理财市场绝对主体。理财子公司去
年的产品布局以及推进情况，从六大
行2021年年报中也得以展现。

羊城晚报记者梳理相关数据发现，总体上，6家理财子公司
的资产总额均超过百亿元，且实现盈利，净利润总额达96.64亿
元；有5家公司的理财产品余额突破万亿元大关；在理财规模增
长的同时，理财产品净值化转型也在提速，净值型理财产品规模
占比不断提升。值得留意的是，进入3月份以来，银行理财产品
跌破净值的情况牵动投资者的神经，有大行理财子公司开始自
购旗下理财产品，给投资者传递信心。

六大理财公司均盈利

羊城晚报记者梳理发现，在
六大行的理财子公司中，除了中
邮理财以外，5家公司的理财产品
余额突破万亿元大关，6家子公司
的理财规模合计超9万亿元。

其中，建信理财以 2.19 万亿
元的理财余额力拔头筹。同在“2
万亿元俱乐部”的工银理财2021
年理财产品余额达 2.02 万亿元，

比上年年末增加9517.31亿元。
截至去年年末，农银理财的

理财产品余额分别为 1.82 万亿
元，中银理财受托管理规模突破
1.71 万亿元，距离 2 万亿元关卡
仅一步之遥。2021年，交银理财
的理财产品余额为 1.22 万亿元，
中 邮 理 财 的 理 财 产 品 余 额 为
2561亿元。

合计理财规模超9万亿元

羊城晚报记者留意到，这些
子公司在理财规模增长的同时，
也在加快完成银行理财整改转型
任务，推进产品净值化进程。

早在2020年，交通银行和邮
储银行的年报就透露两家银行的
保本理财清零，已经完成净值化
转型。2021年的年报中，工银理
财、农银理财管理的理财产品均
为净值型理财产品，过渡期整改
任务基本完成。

理财业务方面，2021年，农业银
行落实资管新规系列监管政策，加
快推进理财业务净值化转型，过渡
期整改任务基本完成。据披露，截
至2021年年末，农业银行旗下理财子
公司 农 银 理 财 理 财 产 品 余 额
18232.11亿元，均为净值型理财产品。

建设银行2021年年报显示，
建信理财经营管理的净值型产品
占 比 达 92.25% ，较 上 年 提 升
47.71个百分点。

理财净值化时代来临

阅读延伸延伸延伸延伸延伸延伸延伸延伸延伸延伸延伸延伸延伸延伸延伸延伸延伸延伸延伸延伸延伸延伸延伸延伸延伸延伸延伸延伸延伸延伸延伸

3
财知道

银行年报

区君虹与区宏山父子 羊城晚报记者 孙绮曼 摄

年报之外，从全行业来看，
《中国银行业理财市场年度报告
2021》显示，截至2021年年底，净
值 型 理 财 产 品 余 额 26.96 万 亿
元，占比 92.97%，较资管新规发
布前增加23.89万亿元，行业基
本实现了净值化转型。

值得留意的是，在年报季，
高达数千只的银行理财产品跌
破净值，也一度引起市场关注。
不少银行和理财公司发布公告，
解释净值波动情况，试图安抚投
资者。还有部分理财公司动用
自有资金，对部分理财产品进行
回购。

作为当年6家子公司中最后
落地的中邮理财，则率先开启

“自购模式”的国有大行理财子
公司。

3月下旬，中邮理财披露，公
司已将自有资金约6.5亿元申购
公司旗下管理的理财产品，并计
划择机申购本公司旗下管理的混
合类（财富鑫鑫向荣、鸿元系列）
及固收+（鸿锦系列）理财产品。

从整个市场来看，包括光大
理财、南银理财等都相继投入自
有资金，掀起一场“自购潮”。
打破净值意味着什么？“ 自购
潮”之下普通投资者能否跟进？
上市公司又能做出哪些改变？

招联金融首席研究员董希

淼接受羊城晚报记者采访时表
示，实际上，不存在理财产品全
面“破净”情况；而且，所谓的“破
净”并不意味着理财产品亏损，
随着市场好转，部分理财产品在
到期之后实现正收益的可能性
还是比较大的。

“总体而言，银行理财产品
还是比较稳健的，广大投资者不
必过于担心。”董希淼表示，投
资者应清醒地认识到，保本型理
财产品已经全部清零，理财产品
打破刚性兑付是必然的。理财
产品过往表现不代表未来业绩，
业绩比较基准也不是对实际收
益的承诺。在极端情景下，理财
产品出现收益为负的可能性是
存在的。

理财公司通过回购行为，表
明对资本市场健康发展的信心，
有助于稳定理财投资者的信心
和预期，保持理财市场良好的发
展态势。不过他认为回购资金
从总量上看相对有限，实际上发
挥的作用比较有限，更多是传递
稳定市场的信号。

董希淼表示，预计2022年理
财市场规模将突破30万亿元大
关，投资者将超过1亿人。银行
理财投资者教育的重要性、紧迫
性、复杂性和长期性日渐凸显。

（胡彦 戴曼曼）

“破净”不等于亏损

啥信号？理财子公司启动“自购潮”


