
近日，东莞市道滘
镇 禁 毒 办 联 合 教 育 管
理 中 心 在 各 中 小 学 开
展“ 法 制 教 育 助 成 长
禁毒宣传进校园”宣传
活动。

活动以“开学第一
课”的形式，为道滘镇
9000多名青少年生动地
讲解了传统毒品与新型
毒品的区别、种类、形
状、危害以及各种伪装，
以及青少年应该如何防
范毒品等知识；重点普
及了新精神活性物质依
托咪酯的防范方法，尤

其提醒青少年要拒绝所
谓“上头电子烟”，那是
添加了依托咪酯或是合
成大麻毒等新精神活性
物质；提醒同学们要提
高对毒品的警惕性，学
会抵制诱惑，远离毒品，
远离依托咪酯。

活动结束 后 ，学 生
们 纷 纷 表 示 在 今 后 学
习和生活中，要追求健
康、积极的生活方式，
从思想和行动上坚决抵
制毒品的侵蚀，人生路上
不“毒”行。

（杨文 黄志强）
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垃圾满地、污水
横流的城市边角地变

成网红打卡集市；无序摆
放、交通拥堵的马路夜市变

成整齐有序的地摊文化走廊。
东莞市清溪镇正在探索一条温暖
城市管理，社区联合共治，市民
打卡休闲，小贩经营有序的多
方共赢之道。盘活了闲置
公用资产，解决了市民
创业就业问题，形
成了 难 得 的城
市正循环管理
模式。

“以前又脏又乱，现在成了
网红打卡地，我亲眼参与见证
了它的成长，挺有成就感的。”
三星村妇联主席徐婉清满是自
豪地表示。三星村口以前是个
脏乱差的城市边角地，充斥着
乱堆放、无证经营、人货混住等
问题。下雨时污水横流，天晴
时小贩聚集到村口摆卖，为抢
地盘，道路拥堵，导致车都很难
开进村。在无序的情况下，村
民抱怨、小贩摆摊辛苦、城管管
理困难，形成三方困境。

为扭转局面，2019 年起，
清溪镇城管系统、规划管理所
等部门开展整治工作，清溪城
管系统对城管领域的违法行为
和卫生等问题进行全面清理。
以“生态走廊，诗意之境”为设
计理念，联合多部门对其进行
升级改造。现在三星村口灯火
通明、五彩斑斓、人来人往、烟
火缭绕、美食飘香。曾经的一
块无名的城市边角地，涅槃重
生，拥有了自己的响亮名字“三
星休闲公园”。

A 闲置城市边角地变身网红集市

三星休闲公园，为每一个
摊点都设置了电源，自来水管，
污水收集管等基本生活系统，
解决了摊贩用电、取水困难，也
解决了脏水排放问题。每个摊
贩还有一片独立的小草坪，地
上满是躺椅小凳。市民累了坐
下来喝一杯奶茶，让店家上一
壶咖啡。肚子饿了，找个摊撸
个串，摊个饼，煮一碗火鸡面。
一片小区域，各种业态尽显风
采，现有60多个摊贩。摊主们

以地摊、桌子摆摊、集装箱、汽
车后备厢等方式售卖，村民们
还在村口边的绿地上摆了打气
球、套娃娃的小游戏。

手打柠檬茶小哥李小林是
清溪人，21岁，2022 年在企业
当 前 台 文 员 ，今 年 开 始 创
业。跟着他的是一个 17 岁的
大学生，为下半年开学赚点
生活费。一个摊，两个人，对
未来各有所需，对未来都充
满希望。

B 年轻人在这里赚“第一桶金”

放心出摊需要足够的安
全感，这些都是城管系统与
本 地 村 委 会 共 同 努 力 的 结
果 。 自 发 形 成 的 集 市 无 法
保障市民和摊贩的安全感，
大 利 村 夜 市 就 是 很 好 的 调
查样本。

由于大利村银湖市场周边
工厂企业较多，人口密集，夜市
人气渐旺，自发形成“马路夜
市”。据了解，此处的摆卖区由
于自发形成，长期缺乏管理且
周边未配备公厕，滋生了食品
垃圾乱丢弃、随处小便等“脏乱
差”现象。

清溪镇城管系统和属地村
委会，对此处的摆卖区进行规
划升级，建设具有本村特色的
文化长廊和便民夜市。在硬件

设施上，如今此处的摊位规划
有序、排列整齐、大小统一，同
时配备遮阳挡雨的帐篷，还加
设公厕。在经营管理上，要求
商家进行登记，规范有序经营，
且自行管理好摊档的卫生，配
备垃圾桶，提醒顾客不要乱扔

垃圾，不要大声喧哗。夜
市升级后，由大利村委会
落实专人管理，开展日常蹲
点、巡查等工作，安排保洁员
清理垃圾，清溪城管系统协
助解决噪音、不遵守规定在
摆卖区外乱摆卖等问题。

C 夜市升级带来卫生与安全感

为何小贩愿意聚集于集
中 摆 卖 点 ？ 柠 檬 茶 小 哥 表
示，他最开始创业是寻找一个
人流大的马路边，没水没电，
最怕就是摆不长久，遭遇城
管驱离，集市就解决了所有
问题。

城 管 片 长 吕 乐 生 表 示 ，
由于有了集中摆卖点，对于
占道经营的小贩也有很好的
驱动手段，实在是经济困难
的群众，也会协调管理公司，
对于租金进行减免。带有引
导性的柔性城市治理，让城管
的工作变得轻松很多，也更有
说服力。三星村周边已经很
难见到占道经营的摊贩，无

论是人流还是商家都聚集在
这里。

集中的优势还在于，人流
稳定，环境友善，产品性价比
高，实地调研中可以感受到，
市民和摊主都有充分的获得
感，一杯柠檬茶 9.9 元，比高档
奶茶店卖得便宜，市民游玩的
环境干净整洁，还有人巡逻保
障安全。

一个摊位月租收费 1000
元，部分摊主能做到每个月 2
万 元 以 上 的 收 入 。 为 了 较
稳定的客源，尽管要支付一
定的成本，但大家都获得了
更为友好的保障，都愿意集中
起来做生意。

D 市民与摊贩都有获得感

每个集市的管理需要成
本，如果都由城管系统或村委
会承担，会产生大量的管理费
用，且城管及村委会不是专业
管理公司，有时会出现责权不
分的状态，清溪探索一条多方
共赢的管理之道。

城管与村委会清理出闲置
空地，将使用权交予镇属国资
公司，国资公司再招标征集
有管理能力的运营公司，运
营公司投入资金进行运营改
造，涉及到水电安装，环境卫
生，公厕、棚架等硬件升级。
政府不需要投入大量财力，

就给市民带来一片热闹有序
的 休 闲 娱 乐 场 所 ，村 委 、摊
主、管理公司都获得了属于
自己的经济收益，实现多方共
赢局面。

现在清溪镇已设置临时摆
卖区22个，还有更多的村委会
在申请临时摆卖点。清溪城管
系统通过“放管服”，实现更具
人情味的管理，优化城市管理
能力。让地摊经济成为刺激消
费、拉动经济的重要引擎，让清
溪镇的居民体会到更多的归属
感，在人间烟火中拥有属于自
己的“小确幸”。

E 城管、村委会、摊主多方共赢

高质量发展
看城管 托起“人间烟火”

释放城市活力
文/图 罗禹雨 清溪城管分局 清溪宣

清溪：
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莞产月饼跨界创新
中秋销售人气渐旺

文/王淇

中秋佳节将至，月饼市场
迎来销售高潮。莞产月饼花
样百出，新技术和新潮流的融
入带来包装和口味的不断创
新，老产品新味道，广受消费
者欢迎。东莞各大商超已摆
上琳琅满目的月饼产品，烘
托浓浓中秋节日氛围。

今年，东莞各大厂商在月饼
的包装上下足了功夫。东莞月
饼厂商结合国潮新趋势、AI 新
技术跨界创新，探索月饼市场新
打法，不仅吸引消费群体关注中
华传统文化，也为消费者提供了
更加丰富多样的消费选择。

值得一提的，如东莞市鑫源
食品有限公司（以下简称：鑫源
食品）推出的“我AI文创月饼礼
盒”。该礼盒的设计结合AI（人
工智能）大数据分析东莞代表性
建筑，并运用 AIGC（人工智能

生成内容）技术将东莞“纽带雕
塑、虎门大桥、东莞篮球中心、迎
恩门、可园、旗峰山灯笼”六个东
莞代表性建筑生成精美地标插画，
融入月饼礼盒包装设计当中。

在传统的月饼礼盒开发创
作流程当中，选品、策划、设计、
生产等环节可能长达三个月到
半年不等，借助 AIGC（人工智
能生成内容）的工具，可以在短
时间内生成多个月饼包装和口
味的创意方案，极大提升了月饼
产品开发创作的效率。

除了新技术的运用，还有新
潮流的把握。笔者走访东莞各
大商超，发现今年的月饼礼盒偏
爱国潮元素，以新形式展现传统
文化的魅力。笔者采访东莞市
华美食品集团（以下简称：华美
食品）市场部郑琳芳，她告诉笔
者，今年华美食品对月饼包装进
行了全面升级，在月饼礼盒上大
胆使用国潮元素（牡丹、玉兔、莲
花、凤凰等）。国潮元素的呈现
不仅让月饼礼盒更具中国传统
味，也能赢得消费者更多的关注

和好感。
除了包装设计上跨界创新，

月饼口味上也推出了新花样。
如今月饼不再局限于奶黄、五
仁、豆沙等经典口味。据了解，
今年东莞各大月饼厂商纷纷推
出新口味月饼。比如华美食品
的拔丝流心月饼和榴莲冰皮月
饼，鑫源食品的流心陈皮豆沙月
饼。走访东莞商超，笔者还发现
了不少“月饼界新人”，西贝的杂
粮月饼、广州酒家的黑松露流心
月饼等等。

笔者采访多名消费者、厂商
和商超工作人员，均表示中秋节
除了月饼销量提升，水果、糕点
类等配套产品也被带动销售。
在走访各大商超的过程中，笔者
发现蛋黄酥、蛋卷等产品完美融
入了一众月饼产品中。饼干礼

盒、坚果礼盒和巧克力等配套产
品也被摆放在月饼品类的正后
方，以便消费者选购。

塘厦的廖小姐经营着一家
小型五金厂，每年她都会提前两
周向月饼厂商订购月饼，今年也
不例外。廖小姐对笔者说：“订

购月饼是出于送礼需要，每年我
都是买老字号的经典广式月饼，
双黄莲蓉、五仁、豆沙等。近些
年的中秋节还会买些零食小吃，
比如蛋黄酥、蛋卷、巧克力。”

中秋佳节不仅有各色月饼，
还有各样水果。“除了月饼，我们

还会买柚子、哈密瓜、苹果、葡萄
等水果。”南城林小姐是土生土
长的广东人，她向笔者透露，由
于家里有祭月的传统，每年中秋
节她都会购入不少水果。廖小姐
认为，中秋佳节，她在水果上的花
销可能多于在月饼上的花销。

莞产月饼花式推新，带动了
月饼销量的提升。日前，鑫源食
品的莞产月饼顺利出海。“我们
每年在春节后就开始筹备中秋
的生产及销售计划，5月份开始
生产出口的月饼。内销部分的

月饼，我们在 7 月初已陆续上
市，8月份就进入我们月饼的生
产高峰期。”鑫源食品副总经理
王乐强提道，“目前我们月饼的销
量与去年同期相比，基本持平，略
有增长。”华美食品市场部郑琳芳

也表示，今年华美月饼销量稳中
有增，相比往年有15%的增长。

在月饼销量上，市场反应则
稍有滞后。笔者询问嘉荣超市
品牌部负责人韦徐峰，其表示目
前嘉荣超市月饼销量跟往年持

平，未有明显变化。
东莞月饼厂商和商超透露，

中秋节前一星期将迎来需求高
峰，对此他们会推出不同的应对
措施。厂商加大供货力度，超市
则推出多波促销力度。

距离中秋节还有两星期，各
大商超也已经开始为节日预热，
推出各种月饼促销活动。笔者
近日从东莞多个商超了解到，使
用满减或兑换月饼券，大部分月

饼都起码打了9折，一些还提供
顺丰包邮到家的附加优惠服务。

笔者走访沃尔玛（世博广场
店），发现月饼已被摆放在卖场
入口处，整个卖场挂满了“满

200元减20元”和“满两件8折”
的促销广告。嘉荣超市品牌部
韦徐峰表示，嘉荣将推出多波优
惠促销活动。9月1日-14日期
间，会员消费满 99 元即可参与

抽价值 16000 元的双人国内旅
行大礼包的优惠活动。9 月 28
日-10月 6日期间，会员顾客消
费满 100 元即送 100 元套券大
礼包一份。

◎月饼融合国潮设计，推出多种新口味

◎8月进入生产高峰期，销量稳中有增

◎中秋将至，多波促销活动来袭

◎配套产品多元，消费者选择丰富
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